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財務概要  截至 6 月 30 日止六個月 
變更 

2015 年 2014 年 

銷售額 人民幣千元 

港幣千元 

6,753,944 
8,561,975 

7,206,514 
9,122,726 

-6.3% 

毛利率 % 30.5% 28.6% +190bps 

期間溢利 人民幣千元 

港幣千元 

283,689 
359,633 

320,038 
405,136 

-11.4% 

股東應佔溢利 人民幣千元 

港幣千元 

255,150 
323,454 

279,646 
354,004 

-8.8% 

【2015 年 8 月 25 日 ─ 香港訊】全球最具領導地位的國際名錶零售商 - 亨得利控股有限公司 

（「亨得利」或「公司」及其子公司「集團」，股票編號：3389）宣佈截至 2015 年 6 月 30 日

止六個月（「回顧期內」）之中期業績。 

 

2015年上半年，在經營形勢仍較為嚴峻的環境下，集團堅持既定的經營策略，同時積極構建手

錶產業鏈等新型業務模式，力拓新的利潤增長點，取得了較好的業績。回顧期內，集團銷售額

錄得6,753,944,000元（人民幣，下同），較去年同期下降6.3%；零售銷售額錄得4,934,322,000

元，較去年同期下降8.9%。手錶配套產品製造及客戶服務暨維修營業額則同比上升了39.9%；

期內毛利率約30.5%，較去年同期上升了190bps，淨利潤為283,689,000元，較去年同期下降

了11.4%。 

 

亨得利主席兼執行董事張瑜平先生表示：「2015年上半年，全球經濟發展持續不穩，中國經濟

正逐步轉向中高速發展的新常態，經營形勢仍較為嚴峻。面對宏觀經濟的挑戰和客戶消費模式

的日趨多樣化，集團繼續去年之『持盈保泰、健康成長』的經營策略，務求業務的穩定和發展，

取得了較好的經營業績，保障了股東的利益。」 

 

在名錶銷售業務方面，集團仍然堅持中國內地與香港等大中華地區的互補與互動，以符合大眾

消費水平的中檔品牌銷售為中堅，以二、三及四線城市為銷售主力區域，及同時施以嚴格而標

準的科學管理規範，不斷提升店舖質素，優化庫存結構。回顧期內，在高端錶因受市場較大變

化影響表現疲弱的情況下，集團中檔品牌銷售仍保持基本穩定的態勢，主力品牌市場份額進一

步上升；同時庫存周轉率積極提升並優於行業總體水平。經調整及優化，截至2015年6月30日

止，集團於中國內地、港澳地區及台灣地區合共經營511間零售門店，其品質更趨優秀。 

 

電子商務O2O平台的建設與發展是集團發展的戰略性方向。回顧期內，集團現存各單品牌店的

瀏覽量和交易量都有不俗表現；與此同時，經過精心準備和不斷優化創新，O2O互動電子商務

平台(www.censh.com)已基本完成調試即將上線。該平台正式運營後將實現集團業務線上線下

引流、在線客戶服務、3D體驗及文化綜評等為一體的互動性業務形態。此等平台的有效推進及

微博、微信等社交平台的有效使用必將為集團的長遠發展作出良好的貢獻。 
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基於集團先進的管理及高技術的服務水平，集團與品牌供應商間的合作不斷深入。回顧期內，

集團又與Blita、LOCMAN及Million Horn等品牌簽署了維修代理協議。至此，集團已成為分別隸

屬於斯沃琪集團、路威酩軒集團等72個國際品牌的維修代理，其中獨家維修代理42個。同時，

集團與瑞士斯沃琪集團之天梭、美度、雪鐵納等品牌的全方位客戶服務系統中又納入了ck品牌。

期內，在給予品牌及消費者良好服務的同時，維修營業額上升了7.7%，顯示出其成長的潛力。 

 

經過近兩年的整合，集團已基本形成了錶殼製造、錶盒製作、店舖道具製作和店舖設計裝修及

自有品牌等集手錶產業鏈上下游為一體的新型業務模式，並其每一環節均在各自的領域內建立

起以產品質量和服務質量為核心競爭力的品牌效應。在嚴格管理和有效拓展的基礎上，手錶產

業鏈業務之產能實現了較大幅度的提升，與去年同比增長達52.5%，充分彰顯出集團發展的強

大後勁。 

 

集團始終保持與品牌供應商以及眾多零售商之良好的合作關係，在遍佈中國的逾百個城市中，

擁有約 400 家批發客戶，分銷及獨家分銷多個國際知名品牌手錶。 

 

下半年，集團將繼續上半年「一穩一進」的運營策略，「穩」以中檔品牌為中堅、繼續深耕潛力

龐大的二、三及四線城市之門店銷售網絡，完善精細化管理，調結構優庫存，以期持盈保泰；

同時則「進」一步充份發揮集團各種領先優勢，全力推動手錶產業鏈配套生產、客戶服務以及

電子商務的發展進程，穩健經營，並求實創新，為股東和社會創造更高的價值。 

 

張主席總結：「下半年， 全球經濟復甦仍將艱難曲折，國內經濟也仍會面臨較大的下行壓力。

但是，中國政府保持經濟中高速增長和邁向中高端水平的『雙目標』以及一系列穩增長促改革

調結構惠民生的重大舉措，終將實現中國經濟發展的總體平穩，並為企業的發展提供更加廣闊

的平台。挑戰與機遇並存，憑藉集團之核心競爭力，及已彰顯發展動力之手錶產業鏈業務模式

的不斷成長與成熟，我們有信心有能力應對各種風險挑戰，保持集團業務持續健康發展，對集

團未來的前景依然謹慎樂觀。」 
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按業務劃分的銷售額分析 
 
  截至 6 月 30 日止六個月 

  2015 年 百份比 

 

2014 年 百份比 

 

零售業務 

中國內地 人民幣千元 

港幣千元 

3,094,219 
3,922,541 45.8% 

3,224,564 
4,081,976 44.8% 

香港 人民幣千元 

港幣千元 

954,399 
1,209,892 14.1% 

1,406,584 
1,780,595 19.5% 

台灣 人民幣千元 

港幣千元 

77,324 
98,024 1.1% 

89,176 
112,888 1.2% 

豐溢 人民幣千元 

港幣千元 

808,380 
1,024,783 12.0% 

698,932 
884,778 9.7% 

批發業務 人民幣千元 

港幣千元 

1,576,776 
1,998,879 23.4% 

1,613,660 
2,042,732 22.4% 

配套製造及客戶服務

等 

人民幣千元 

港幣千元 

242,846 
307,856 3.6% 

173,598 
219,758 2.4% 

總計 人民幣千元 

港幣千元 

6,753,944 
8,561,975 100% 

7,206,514 
9,122,726 100% 

 

零售網絡分佈 

 

 截至2015年6月30日止 

 中國內地 港澳 台灣 總數 

盛時錶行/亨得利 381 6 (豐溢) 36 423 

三寶名錶 14 5 1 20 

品牌專賣店 35 15 18 68 

總計 430 26 55 511 

 
平均匯率               人民幣 : 港幣    

2015 年 1 月至 6 月        1  1.2677 

2014 年 1 月至 6 月        1  1.2659 
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亨得利控股有限公司 

亨得利控股有限公司為全球最大的國際名錶銷售集團，全球最大手錶製造及分銷商 Swatch 

Group（斯沃琪集團）及全球最大奢侈品集團 LVMH Group（路威酩軒集團）為公司策略股東。 

 

集團擁有龐大的銷售網絡，其體系包括：盛時錶行╱亨得利（中檔及中高檔國際名錶）、三寶名

錶（頂級國際名錶）以及單一品牌專門店。截至 2015 年 6 月 30 日止，集團於中國內地、香港、

台灣及澳門擁有 511 間零售門店，經銷逾 50 個國際知名品牌手錶；在逾百個主要城市中，擁

有約 400 家批發客戶。 

 

集團為客戶提供專業的全方位的國際名錶售後服務，並實現中國內地、香港及台灣等大中國區

售後服務聯保互動；集團亦擁有多間較完整的本行業配套產品製造企業。 

 

集團與國際頂級品牌供應商有著良好而深入的合作，其中包括：斯沃琪集團（Swatch Group)、

路威酩軒集團（LVMH Group）、曆峰集團（Richemont Group）、勞力士集團（Rolex Group）、

開雲集團（Kering Group）等，分銷及獨家分銷多個國際知名品牌手錶。 

 

亨得利於 2005 年在香港聯合交易所主板上市，股份代號：3389，簡稱：亨得利。 

 

 

- 完 - 

 

 

如有垂詢，請聯絡︰ 

王昕小姐 +852 2921 9667 / 5135 1016  claudia.wang@hengdeli.com.hk 

傳真：  +852 2375 8010 

 

馮嘉莉小姐 +852 3150 6763 / 9289 2974  kelly.fung@pordahavas.com 

高榛蓺小姐  +852 3150 6736 / 6446 6530   tiff.ko@pordahavas.com 

傳真：  +852 3150 6728 

 

 


